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BPS Leasing

Grupa BPS

Rozmowa o rozwoju oferty leasingowej
w bankowosci spotdzielczej z Prezesem
Zarzgdu BPS Leasing nalezgcego

do Grupy BPS — Tomaszem Szurmakiem

- Panie Prezesie jak wy-
glada specyfika dziatalnosci
Waszej Spotki?

- Spotka BPS Leasing zosta-
ta powotana w celu oferowania
produktéw leasingu klientom
Grupy BPS oraz Zrzeszonych
Bankéw Spétdzielczych. Ob-
stugujemy réwniez i wspot-
pracujemy z klientami spoza
Grupy. Méwiac wprost nie zamy-
kamy sie na nowych Klientéw,
jesteSmy firma uniwersalna.

W ostatnim czasie obserwuje-
my coraz wieksze zaintereso-
wanie Bankéw Spoétdzielczych
wprowadzeniem leasingu do
ich oferty. Dzieki uzupetnieniu
oferty produktowej banki mini-
malizuja ryzyko utraty klienta na
rzecz innych grup bankowych.
To jest bardzo dobra informacja
dla naszej sp6tki, ktéra od kilku
lat oferuje produkty leasingowe
i ubezpieczeniowe na atrakcyj-
nych warunkach. Jednocze$nie

reagujemy na zmieniajgce sie po-
trzeby klientéw, dostosowujac
odpowiednio nasza oferte.

- Jakie atuty wyrdézniaja
oferte BPS Leasing na rynku
finansowym?

- Kadra BPS Leasing
w ogromnej wiekszos$ci posiada
doswiadczenie zdobyte w pra-
cy w najwiekszych firmach le-
asingowych w Polsce. Jeste$Smy
przekonani, ze z punktu widzenia
sprzedazy oraz kompleksowej
obstugi klienta, dostarczamy
najwyzszej jakosci ustugi, co
potwierdza zdobyte przez nas
godto: Laur Klienta - Odkrycie
Roku 2020. Nasza spoétka jako
jedna z nielicznych na rynku
oferuje produkt leasingu nieru-
chomoéci, zaréwno tych duzych
o wartosci kilkudziesieciu mi-
lionéw ztotych, jak i mniejszych,
powyzej 2 milionéw. Ocena tych
transakcji wymaga specjalistycz-
nej wiedzy i do§wiadczenia, a my
takie posiadamy. ZrealizowaliSmy

kilkadziesiat transakgji leasingu
nieruchomosci, ktorych jednost-
kowe wartosci siegaty nawet 100
mln zt netto. Uwazam, ze warto-
$cig dodang jest dla nas relacja
z bankowoscig spétdzielcza, ktorej
klienci stanowia duzg czes$¢ rynku.
Tak jak juz wspominatem, wspot-
pracujemy réwniez z klientami
spoza grupy BPS.

- Jakie s3 ostatnie i obecne
najwazniejsze projekty, ktore
udato sie Wam zrealizowa¢ lub
ktoére sq w fazie wdrazania?

- Na poczatku roku uru-
chomili$my Portal Klienta BPS
Leasing. Jest to catkowicie dar-
mowe, nowoczesne narzedzie
informatyczne, dostepne przez
24h, utatwiajace naszym klientom
inam samym, obstuge zawartych
umoéw leasingu. Obecnie Portal
oferuje m.in. e-faktury, zestawie-
nia uméw i harmonograméw, roz-
rachunki. W planach sa réwniez
nowe funkcjonalno$ci. Obecnie
wdrazamy produkt dedykowany

gtéwnie eksporterom i branzy
transportowej - leasing w wa-
lucie euro, ktéry udostepnimy
juz na poczatku II kwartatu tego
roku. Dodatkowo rozszerzamy
oferte o finansowanie instalacji
fotowoltaicznych dla Klientéw
Zrzeszenia BPS, dotaczajac tym
samym do prekursoréw posréd
nielicznych firm leasingowych,
ktére wprowadzaja ten produkt.

- Jak ocenia Pan rynek le-
asingu w Polsce oraz Wasza role
w bankowosci spétdzielczej
Grupy BPS?

- Rynek leasingu w Polsce jest
bardzo dojrzaty i BPS Leasing
jako gracz ,pdzno wchodzacy”
robi wszystko, by zréwnac sie
z najlepszymi w branzy. Ob-
serwujemy bardzo duze zain-
teresowanie przedsiebiorcow
naszg oferta leasingu. Zdobyty
Laur Klienta potwierdza, ze BPS
Leasing staje sie coraz bardziej
rozpoznawalng i doceniang mar-
ka ustug leasingowych w Polsce.

Nasze produkty dostepne sa
w oddziatach Banku BPS oraz
wspdtpracujacych Bankach
Spétdzielczych, ktérych obecnie
jest ok. 100, a ich liczba stale ro-
$nie. Juz teraz za pos$rednictwem
Banku Spétdzielczego klient moze
otrzymac oferte leasingu na inte-
resujacy go przedmiot oraz pod-
pisac stosowng umowe. W tym
zakresie planujemy uruchomi¢
systemy informatyczne, ktére ten
proces jeszcze bardziej usprawnia.
Dzieki nam Bank Spétdzielczy
uzupetnia u siebie oferte produk-
towg, poprawiajgc tym samym
relacje ze swoimi Klientami i za-
trzymujac ich u siebie.

- Na zakonczenie podsumo-
wujac jednym zdaniem, jakie sa
Panstwa mocne strony?

- Pewnie wszyscy to mowia,
ale my przede wszystkim stawia-
my na szybkos¢ obstugi, elastycz-
nos$¢ oferty, partnerskie podejscie
do klienta oraz konkurencyjna
cene.

W imieniu Zespotu BPS Leasing chciatbym przede wszystkim podziekowaé¢ Panstwu za udzielone
nam zaufanie i wybdér naszej oferty finansowania. To dzieki m.in. Painstwa gtosom, Spétka zostata
wyrézniona jako Odkrycie Roku 2020 w ogdlnopolskim konkursie Laur Klienta, co $wiadczy
o duzym zainteresowaniu naszymi ustugami. O przyznaniu wyréznienia decyduje Redakcyjna Komisja
Weryfikacyjna, ktéra w procesie decyzyjnym ocenia przede wszystkim innowacyjny charakter produktu,
ustugi czy marki, a takze perspektywy odbioru przez rynek i dynamike wzrostu jego popularnosci.

Tomasz Szurmak
Prezes Zarzadu

Jednoczesnie pragniemy poinformowag, iz BPS Leasing podejmuje szereg czynnosci majgcych na celu rozwdj naszych ustug, w tym przede wszystkim:
« szybka procedura finansowania nowych i uzywanych samochodéw osobowych i dostawczych o DMC do 3,5 t., w przypadku ktérej decyzja
podejmowana jest na podstawie uproszczonego wniosku leasingowego, a czas podjecia decyzji to max. 24 h;

+  specjalne oferty finansowania w walucie EURO dla Klientéw, ktérych dziatalno$¢ generuje przychody w tej walucie;
+nowoczesny Portal Klienta BPS Leasing, dzieki ktoremu Klienci majg dostep m.in. do e-faktur (pdf, xml) z opcjg powiadomien o ich wystawieniu, do

zawartych uméw, harmonogramaéw, wptat i rozliczen, raportéw i zestawien. Docelowo Portal bedzie rozbudowywany o nowe funkcjonalnosci.
Do Panstwa dyspozycji pozostajg nasi regionalni przedstawiciele, ktérzy odpowiedzg na Panstwa pytania oraz przygotujg oferte finansowania
(22 578-14-00, infobpsl@bpsleasing.pl).
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