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LEASING - LIDER W FIN/
INWESTYCJIW

Wyniki za 2024 rok potwierdzity, ze leasing jest nadal jednym z najwa

napedowych polskiej gospodarki. Wedtug danych Zwigzku Polskiego Lez

rynek leasingu wzrést o ok. 10% w poréwnaniu do roku 2023, osiggajac kolejny rekordowy
poziom finansowania. ZPL prognozuje dalszy dwucyfrowy wzrost.

RAFAL WOLEK
Dyrektor Departamentu Sprzedazy i Marketingu
BPS Leasing i Faktoring
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easing jest produktem pierwszego wyboru dla polskich
Lprzedsiebiorcéw - korzysta z niego lub planuje skorzy-
stac 65% firm. Popularnos¢ leasingu wynika nie tylko z wy-
gody, elastycznoscii prostoty procesu finansowania. Nowo-
czesni przedsiebiorcy majg juz sSwiadomos¢, ze nie trzeba
posiada¢ na wtasnos¢, zeby korzystac i zarabiad. Istotne
znaczenie maja tez korzysci podatkowe dla przedsiebior-
cow, szczegdblnie w przypadku leasingu operacyjnego.

Gléwne aktywa, ktére stanowig o sile branzy, to pojazdy
lekkie i ciezarowe — az 45,3 mld zt zrealizowanego w 2024
roku wolumenu byto wiasnie z tej kategorii.

Elastycznos¢ to ogromna zaleta leasingu. Mozliwos¢ do-
pasowania harmonogramu sptat, okresu umowy czy opcji
wykupu, powoduje, ze leasing jest skutecznym narzedziem
finansowania zaréwno dla mikroprzedsiebiorstw, jak i du-
zych firm, ktére inwestujg w rozbudowe lub modernizacje

floty czy parku maszynowego.

Il LEASING JAKO NARZEDZIE ROZWOJU
DLA BANKOW SPOLDZIELCZYCH

Wprowadzenie leasingu do oferty banku to nie tylko
rozszerzenie wachlarza ustug, ale i budowanie silniejszej
pozycji rynkowej. Leasing zwieksza atrakcyjnos¢ banku
w oczach klientéw - szczegdlnie przedsiebiorcéw, ktdrzy
oczekujg kompleksowej obstugi finansowej w jednym

miejscu.

Korzysci z wprowadzenia leasingu do oferty banku:

« Nowoczesny wizerunek - instytucja z petna paleta pro-
duktow finansowych oczekiwanych przez klientéw.

« Utrzymanie klienta - dzieki dopasowanej ofercie pro-
duktéw okotobankowych, jak leasing, ogranicza przeje-
cie relacji przez agresywna sprzedazowo konkurencje.

» Pozyskiwanie nowych klientéw - leasing jest skutecz-
nym narzedziem akwizycji i dalszego ubankowienia po-

zyskanego klienta.

GLOS BANKOW SPOLDZIELCZYCH

» Rozwdj kompetencji pracownikédw - pozyskanie nie-
zbednej wiedzy na temat produktu pierwszego wybo-
ru, jakim jest produkt leasingowy.

» Dodatkowy przychéd dla banku - zaréwno prowizyjny,
jak i odsetkowy. Wkrétce BPS Leasing umozliwi Bankom
Spotdzielczym osigganie przychodéw odsetkowych
z finansowania spétki BPS Leasing w ramach dedyko-
wanych linii kredytowych. Poszczegdlne linie beda fi-
nansowaty klientéw leasingowych danego Banku Spét-
dzielczego. Inaczej méwiac: ,bank sprzedajac leasing,

sprzedaje kredyt”.

Dla wielu Bankéw Spoétdzielczych leasing stat sie waznym
elementem strategii wzrostu, ktéry pozwala nie tylko
zwiekszy¢ przychody, ale tez realnie wspiera¢ lokalnych
przedsiebiorcéw w ich rozwoju.

To takze nadal potezny i niewykorzystany potencjat akwi-
zycyjny wsréd klientéw bankéw spétdzielczych. Analizujac
udzialy leasingu w strukturach naleznosci kredytowych
firm, w konkurencyjnych, komercyjnych instytucjach ban-
kowych potencjat Zrzeszenia BPS nalezy oszacowac na po-
ziomie pomiedzy 3.5 mld a 5 mid PLN.

Leasing w banku spoétdzielczym to praktyczne uzupetnie-
nie oferty kredytowej, ktére zyskuje na popularnosci szcze-
golnie tam, gdzie relacja i zaufanie odgrywajg kluczowa
role. Dzieki elastycznym warunkom i lokalnemu podejsciu,
staje sie realnym wsparciem dla wielu branz i lokalnej spo-

tecznosci biznesowe;j.

B PRZEWAGA BANKOW SPOLDZIELCZYCH

- Statystykajest bardzo korzystana dla leasingu. Jednak w seg-
mencie MSP wystepuje duza réznorodnosé i specyfika, nawet
pewien indywidualizm. | tu sektor Bankéw Spétdzielczych
ma niekwestionowanq przewage nad konkurentami, operu-
jgcymi w ramach duzych struktur organizacyjnych, a nawet
miedzynarodowych - méwi Mieczystaw Groszek, prze-

wodniczacy Rady Nadzorczej BPS Leasing i Faktoring.
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- Rozpoznanie takich potrzeb jest znacznie tatwiejsze dla do-
radcy Banku Spétdzielczego, niz dla konkurenta z ,zewnqtrz”.
Dotyczy to zaréwno inicjowania wspdtpracy, jak tez opieki
posprzedazowej i rozszerzania wspotpracy. Pierwszy krokiem
moze by¢ informacja, Ze lokalny bank ma taki produkt w swo-
jej ofercie w ramach Zrzeszenia. Wazne, aby doradcy w Ban-

kach Spétdzielczych mieli wiedze na temat oferty leasingowej.

B BPS LEASING - NOWOCZESNE PODEJSCIE,
SPRAWDZONE ROZWIAZANIA

Produkty BPS Leasing sg efektem wspotpracy z Bankami
Spotdzielczymi - odpowiadaja na realne potrzeby przedsie-
biorcéw, wspieraja lokalne instytucje finansowe w budowie
przewagi konkurencyjnej. Te jest relacja, ktéra budowana
jest w oparciu o zaufanie, dialog i wsparcie.

BPS Leasing wpisuje sie w aktualne potrzeby rynku.
Oferuje szeroka game produktéw leasingowych i po-
zyczkowych - od finansowania pojazddw, przez maszyny
i urzadzenia, instalacje fotowoltaiczne, az po leasing nieru-
chomosci. Przykladem niech bedzie wspoétpraca przy tak
wymagajacej inwestycji architektonicznej, jak Cavatina Hall
w Bielsku-Biatej — multifunkcyjnym obiekcie, ktory stat sie
wizytéwka miasta.

Firma podejmuje sie takze nietypowych realizacji - finan-
suje m.in. jachty, awionetki, kampery, a nawet tabor ciezki.
Potwierdzeniem tych dziatan jest niedawno przeprowadzo-
na transakgja leasingu lokomotywy o wartosci 10 min zt.

Atrakcyjnosc¢ oferty BPS Leasing to nie tylko elastyczne
warunki i szeroki zakres finansowanych aktywow. Dzieki
dedykowanym rozwigzaniom dla klientéw Bankéw Spot-
dzielczych (np. Leasing za Lojalno$¢ czy limit leasingowy)
przedsiebiorcy moga liczy¢ na uproszczone procedury,
staty dostep do finansowania oraz dodatkowe korzysci, jak
rejestracja pojazdu gratis czy karta paliwowa jako bonus.

Struktura finansowanych przedmiotéw przez BPS Leasing
niemal catkowicie pokrywa sie ze strukturg catej branzy, co

potwierdza jest konkurencyjnos¢ i elastycznosé.
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Produkty BPS Leasing sq efektem
wspoipracy z Bankami Spotdzielczymi
- odpowiadajq na realne potrzeby
przedsiebiorcow, wspierajq lokalne
instytucje finansowe w budowie
przewagi konkurencyjnej.

Te jest relacja, ktora budowana jest
w oparciu o zaufanie,
dialog i wsparcie.

B PRZYSZLOSC BRANZY LEASINGOWEJ
- CYFRYZACJA | E-LEASING

W lipcu 2025 zaszty przetomowe zmiany, jesli chodzi o for-
malnosci. Dzieki ustawie deregulacyjnej zostata prawnie
uznana tzw. forma dokumentowa w zawieraniu umoéw le-
asingu. Umowe mozna zawrze¢ korzystajac m.in. z: e-maila
i SMSa (np. na platformie Autenti), z rzadowego Podpisu
Zaufanego czy podpisu zaawansowanego (np. z uzyciem
mObywatela) lub zdalnej autoryzacji tozsamosci poprzez
OCR dokumentu tozsamosci. A zatem mozliwe stato sie za-
wieranie umow leasingu w petni elektronicznie.

E-leasing to istotne uproszczenie procedur, szybsza ob-
stuga, mniej formalnosci i kosztéw administracyjnych. To
rowniez element cyfrowej transformacji catej branzy — od-
powiedz na potrzeby klientédw, ktérzy oczekuja wygody,
bezpieczenstwa i szybkosci. Cyfryzacja i nowe regulacje to
kolejny krok w rozwoju branzy, ktéry pozwoli jeszcze lepiej
odpowiadac na zmieniajace sie potrzeby rynku.

Cyfryzacja utatwi, ale nie zastapi kontaktu z klientem.
Leasing w banku spétdzielczym to nie tylko podpisanie
umowy leasingu, to przede wszystkim relacje, ze znanym
klientem - przedsiebiorca, rolnikiem i czesto, po prostu,

z sgsiadem. |



